"РосЕвроГрупп": инвестиции в Ростове окупятся за пять лет
В среду «Агентство инвестиционного развития Ростовской области» подписало договор о сотрудничестве с компанией «РосЕвроГрупп», которая заявила о намерении вложить в экономику региона в ближайшие пять лет $310 млн. Президент холдинга «РосЕвроГрупп» Илья Бродский ответил на вопросы корреспондента ЮФО.RU... 

- Ваш первый проект в Ростовской области – это строительство логистического центра недалеко от Батайска. Расскажите о нем подробнее.
- Строительство центра начнется в ближайшие три месяца. Проект оценивается в $20 млн. Мы уже приобрели землю, на которой будет стоять центр. Площадь складских помещений центра составит 60 тысяч кв. м. Так что первый проект уже практически готов. Вполне может статься, что в качестве подрядчиков мы используем местные фирмы, если нас устроит качество предоставляемых ими услуг. 
Надо сказать, что это наш первый проект на Юге России. 
- Будет ли здесь открыто представительство вашего холдинга, или управление будет дистанционным?
- Да, мы собираемся открывать здесь свой филиал, такой же, как в Новосибирске и Екатеринбурге.
- Вы сказали, что логистический центр – это первый проект на Юге. Что побудило вас начать работу здесь?
- Наличие «Агентства инвестиционного развития Ростовской области». Мы надеемся, что оно сможет заняться урегулированием всех вопросов с региональными властями. Проекты чаще всего срываются из-за того, что местные чиновники «непродвинутые», что называется. Поэтому такие региональные агентства могут существенно облегчить жизнь инвесторам. 
- Ну а если у ростовского агентства не получится облегчить вам жизнь?
- Тогда мы закончим строительство нашего логистического центра, а с другими проектами подождем. Ну, может быть, построим еще торговый центр в Ростове-на-Дону общей площадью в 100 тысяч кв м. Как я уже говорил, под Батайском мы приобрели участок. А все остальные проекты – существуют только на уровне предварительных договоренностей. 
- То есть просто уйдете из региона?
- Да. Конкуренция-то среди регионов высокая. Будем вкладывать в другом месте. Хотя, конечно, Ростовская область, безусловно, один из самых привлекательных субъектов РФ. 
- Если вы не уйдете с Дона, какие еще проекты вы намерены реализовать? Логистический центр – это $20 млн, а вы заявили об инвестициях в $300 млн. 
- Как я уже говорил – это торговый центр в $20 млн.  Затем мы планируем построить офисное здание с офисами класса «А» общей площадью 15-20 тысяч кв.м. Офисное здание – это порядка $90 млн инвестиций. Есть и другие проекты. В Ростове, к примеру, нет высококлассных гостиниц. В том смысле, который я вкладываю в это понятие. И одно из направлений нашего холдинга – это строительство и управление отелями. Однако в Ростове мы не будем заниматься этим. Только если нас очень попросит администрация области. 
- А почему?
- Потому что у этого вида бизнеса очень медленная окупаемость.
-А какой уровень рентабельности для вашего холдинга является приемлемым?
- Мы считаем комфортными условиями для инвестирования следующие:  25% в год от вложенных средств и окупаемость максимум за пять лет.
- То есть эти условия в Ростове выполнимы.
- Да, иначе мы сюда не пришли бы. К примеру, построенное по нашему проекту офисное здание в Ростове окупится за 4 года.
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